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DOMINIK FOZI

“Positiver Kontakt, sympathisches Auftreten, kompetentes Vermitteln der Inhalte!
Sehr begeistert von dem Aufwand, welchen sich Herr Fiizi gemacht hat.
Das ganze Team war ausgesprochen gliicklich mit der Buchung!
Wir empfehlen ihn gerne weiter!”

Benjamin Romer, Vertriebsleiter, Radio Bob GmbH & Co. KG



KONTAKT

,Der schnellste Weg, liber eine Sache klar zu werden, ist das Gesprach.”

- Friedrich Dirrenmatt —

Info & Booking
Herzlichen Dank fir lhr Interesse.

Dominik Fiizi und sein Team freuen sich auf Ihre Anfrage und eine erfolgreiche Zusammenarbeit!

lhr direkter Kontakt bei Dominik Fiizi:

Management

Herr Bastian Jedamzik und Frau Brigitte Ferchland

Rollnerstrasse 136

90408 Nirnberg

Telefon: 0911- 13131380

E-Mail: management@dominik-fuezi.com

Web: www.dominik-fuezi.com

Dominik Fizi

Aufsellplatz 6

D-90459 Niirnberg

Telefon +49 (0) 911 13 13 13 80
E-Mail: df@dominik-fuezi.com
Web: www.dominik-fuezi.com

Bastian Jedamzik ist seit 2015 der Manager von
Dominik Fizi.

Er ist Inhaber der Agentur Mondsonne Group aus
Nirnberg.

Langjahrige Erfahrung in Brand- und People-Public
Relations und -Marketing.
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»Herr Fiizi, Sie haben meine Erwartungen (ibertroffen!
Ihr Vortrag hat mich persénlich, sowie all unsere Teilnehmer sehr begeistert.
Der Vortrag war authentisch, schwungvoll und gepréigt von viel Inspiration.
Das grandiose Feedback der Teilnehmer bestétigt uns, Sie als Speaker gebucht zu haben.
Wir wiinschen Ihnen weiterhin viel Erfolg!”

Albert Duin, ehem. Landesvorsitzender der FDP Bayern
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»Wichtiger als das Produkt ist die Person, die es verkauft.”

- Werner Katzengruber -

U U |r“




DOMINIK FUZI

DER REDNER

»Vielen Dank fiir Ihren grofSartigen Vortrag. Die uns vorliegende Empfehlung hat sich damit
mehr als bestdtigt! Die Teilnehmer waren begeistert und mitgerissen von den Inhalten und
der Art und Weise Ihres Vortrages.

Valerio Marino, Geschaftsfiihrer DORMERO Deutschland Betriebs GmbH
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poMINIK FUZI

Abschlussstark!

icken”
Wie Sie einen ,Sog" erzeugen statt zu ,driickei

Ill

,Ohne meinen Vertrieb wdre ich Milliondr. Dank meines Vertriebs wurde ich Milliardar
— Paul Getty —



Das Wichtigste liberhaupt

Dominik Fuzi liefert wertvolle, leicht umsetzbare Strategien sowie praktische Inhalte und
nicht nur Show. Seine Vortrage besitzen aufgrund seiner humorvollen Persdnlichkeit einen
ganz speziellen Charme. Seine Teilnehmer lieben ihn flr seine authentische, inspirierende
und nachhaltige Art und Weise.

Die bewegenden und praxisnahen Botschaften werden nicht nur im richtigen Moment
vermittelt, sondern regen den Teilnehmer aulerdem zum selbstandigen Nachdenken an,
verschaffen ihm faszinierende Einsichten, wertvolle Ansichten und im Kopf bleibende
»Aha-Effekte”, die nachhaltige Veranderungen auslosen.

»Man kann alles verkaufen, wenn es gerade in Mode ist.
Das Problem besteht darin, es in Mode zu bringen.”
— Ernest Dichter -



Planen Sie mit Dominik Fiizi Hohepunkte lhrer Veranstaltungen
Dominik Fiuzi’s Impulsvortrage sind ein absolutes Highlight fir:

e Firmenveranstaltungen

e Tagungen & Kongresse

e Mitarbeiter- und Kundenveranstaltungen
e Messen

e Incentives

e Kick-Off-Veranstaltungen

e Vertriebsmeetings

e Fuhrungskraftetagungen

e Verbandstreffen

o Uberraschungen

Vortrage mit WOW-Effekten, die aufriitteln und Anstof} geben

v' Motivierende Vortrage und Seminare
v Begeisternde Impulse

v' Spannende Inhalte

v' Wertvolles know-how

Dominik Flzi schafft es eine fesselnde Spannung herzustellen, indem er aus seinem
verbliffenden Insider Know-how und genialen Strategien die perfekte Kombination aus
Wissensvermittlung und Entertainment miteinander verknupft. Mit genialen Tricks aus der
Zauberkunst sorgt er fir groRes Staunen bei seinem Publikum und trifft gleichzeitig mit
seinen Worten den Nagel auf den Kopf und somit direkt in die Herzen seiner Teilnehmer.

Des Weiteren profitiert sein Publikum von seiner ausgezeichneten Rhetorik — denn er spricht
in klaren, verstandlichen und herzlichen Worten unter dem Motto:
“Einfachheit ist die grofSte Form der Raffinesse”!

Er fasziniert und begeistert auf hochstem Niveau und bietet praxisnahe, leicht umsetzbare
Strategien, sowie Tipps und Tricks fir alle Teilnehmer.



pOMINIK FUZI

INSPIRIEREND NACHHALTIG

AUTHENTISCH

Abschlussstark!

- “
Wie Sie einen ,Sog” erzeugen statt zu ,,d riicken

»Ich habe selten jemanden getroffen der das Wort “Machen” so lebt, umsetzt und weiter gibt
wie Dominik Fizi! Danke fiir die Erfolge und die Zusammenarbeit. Absolut Empfehlenswert!”

Tamino Geyer, Expansionsleiter Fitnessstudio Fit One Deutschland

Vortrage auf Champions-League-Niveau

»Kein Kunde kauft jemals ein Erzeugnis.
Er kauft immer das, was das Erzeugnis fiir ihn leistet.”

- Peter F. Drucker -

Selbstverstandlich werden die Vortrage von Dominik Flzi speziell auf Ihre Veranstaltung,
Ihre Wiinsche, Bedlrfnisse und lhre Zielgruppe abgestimmt und zugeschnitten.

Zahlreiche Unternehmen und Lehrinstitute nutzen bereits die professionellen und qualitativ
hochwertigen Vortrage von Dominik Fizi.

Dominik Fuzi referiert immer komplett frei, ohne Notizen und ohne PowerPoint-
Prasentation. (Die im Hintergrund laufende Prasentation besteht nur aus Bildern sowie

kurzen Videos die seine Botschaften verstarken).

Eine einzigartige Atmosphare, zahlreiche Aha-Effekte und positive Emotionen sind
garantiert.

Freuen Sie sich auf einen enorm authentischen, auBergewdhnlich inspirierenden und extrem
nachhaltigen Vortrag mit Dominik Flzi!

Lassen Sie sich auf eine unvergessliche Reise voller Emotionen, spannender Tipps und Tricks
mitnehmen und erleben Sie Dominik Fiizi’s verbliffende Impulsvortrage hautnah.

Erleben Sie Dominik Fiizi live und in Farbe!



»Dominik Fiizi hat unsere Firmenfeier mit einem seiner spannenden Vortrdge bereichert.
Die individuelle Gestaltung des Vortrags, in den er auch die Ereignisse des gemeinsam
erlebten Tages einflief3en liefs, hat uns begeistert. Seine lustige, offene und vor allem
authentische Art machte das Zuhéren zu einem Erlebnis.

Seine Worte regen zum Nachdenken an und wir glauben, dass man noch viel von ihm lernen
kann. Wir freuen uns auf die weitere Zusammenarbeit.”

Markus Mohr, Vertriebsinnendienst Imhof Werbung GmbH



,Umsatz ist der Applaus der Kundschaft.”

Gotz W. Werner -
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LEHRAUFTRAGE

Dominik Fuzi ist Dozent an der International Business School in Niirnberg.

International Business School
Niirnberg

,Motivation und Kommunikation sind Grundbestandteile unseres International
Managementstudiums. Unsere Studenten werden hier vom ersten Semester an unter
anderem auch durch Dominik Fiizi auf die richtige Bahn gebracht. Akademische Bildung geht
nicht ohne Persénlichkeitsentwicklung. Herr Fiizi legt hier bereits im Grundstudium die
richtigen Impulse fiir unsere Studenten.

Thomas Nau, Direktor International Business School Niirnberg

»Ich mag wie der Dozent, mittlerweile auch unser Freund, vorging — Dominik hat neue
Methoden vermittelt. Bei der ersten Vorlesung hat er jedem persénlich die Hand geschiittelt,
was heutzutage an der Universitét und allgemein in der Welt nicht der Normalfall ist.

Er hat sogar Gummibérchen, Kaugummis, Bonbon's, uvm. auf jeden einzelnen Platz gelegt,
was ich ziemlich herzlich und sympathisch fand. Aufierdem habe ich auf spielerische Weise
einige Techniken gelernt und es hat mir sehr viel Spafs bereitet. Was will man mehr?

Danke Dominik, mir hat es sehr gefallen. Ich wiinschte alle Menschen wdéiren so freundlich wie
dul”

Dmitriy Loshkariov, Student International Business School Niirnberg

»Dominik Fizi: jung, dynamisch, informativ!”

Stephan Schibalsky, Student International Business School Niirnberg

»Nett, jung und authentisch! Inhalte werden sehr gut durch Wiederholungen vermittelt und
verinnerlicht. Ebenfalls werden viele praktische Beispiele genannt. Man geht motiviert aus
der Veranstaltung und méchte sein Wissen sofort umsetzen.”

Carolin Jager, Studentin International Business School Niirnberg
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»Dominik, deine Vorlesung war unheimlich super! Du hast es so gemacht, dass wir alle aktiv
und interessiert dabei waren. Du hast uns alle begeistert! Ich habe sehr viele neue Dinge
gelernt. Jetzt kann ich mich und mein Produkt super verkaufen. Vielen Dank!“

Michaela Staver, Studentin International Business School Niirnberg

»Die Vorlesung war super informativ und gepaart mit der praktischen Anwendung
unschlagbar. Keep going on!”

Laura Briick, Studentin International Business School Niirnberg

»In den Vorlesungen mit Dominik Fiizi habe ich gelernt wie man die Sachen aus der Theorie
auch direkt in der Praxis umsetzen kann. Es hat sehr viel Spafs gemacht und war total
informativ. Danke!”

Emilia Angel, Studentin International Business School Niirnberg
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WHAT TIME IS IT? #DEALTIME

»Wie Du deinen Kunden , kaufen Idisst” und einen
»S0g erzeugst” statt zu ,, driicken”

Inhalt

Erfahre, ...

Wie Du deinen Nutzen so formulierst, dass er sofort zlindet und ins Schwarze trifft

Wie Du herausfindest, was deinem Kunden wichtig ist

Wie Du herausfindest, welche Kaufmotive fiir den Abschluss wirklich ausschlaggebend sind
Wie Du von deinem Kunden eine Kaufzusage erhaltst

AN NI N NN

Wie Du jedes Produkt oder jede Dienstleistung kundenorientiert prasentierst und deinen Kunden
nicht mit unnétigen Informationen langweilst

<

Wie Du von Beginn an so verkaufst, dass Einwande kaum noch auftreten

<

Wie Du Leerlaufe und Enttaduschungen reduzierst
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WHAT TIME IS IT? #DEALTIME

,Wie Du Einwénde souverdn in
Termine und Abschliisse verwandelst”

Inhalt
Erfahre, ...
v" Was genau Einwandbehandlung ist
v" Was genau Einwandbehandlung NICHT ist
v" Warum NEIN = ,Noch ein Impuls nétig” absoluter Schwachsinn ist
v" Wie du den Wunsch hinter jedem Einwand aufdeckst
v' Wie du 7 effiziente #DEALTIME - Einwandbehandlungstechniken fiir dich nutzen kannst
v" Wie du Einwénde in Kaufsignale, Termine und Abschliisse umwandelst
v" Wie sich deine Gespréachspartnern deine Ideen und Vorschlige selbst verkaufen
v" Wie du selbst bei den hirtesten und fiesesten Einwande unglaubliche Resultate erzielst, wo

andere Verkaufer das Handtuch werfen

74

DOMINIK Fijz)

Erfolg am Mittekjtand
= Yard A

]
WABSOLUTE

Abschlussstark!

Wie Sie den Kunder
einen ,Sog” erzeugeé
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WHAT TIME IS IT? #DEALTIME

»Wie Neukundenprobleme der
Vergangenheit angehoren werden”

Inhalt

Erfahre, ...

Welches Mindset Starverkaufer haben

Wie Du statt zu ,driicken” einen ,,Sog”“ am Telefon erzeugst

Wie Du qualifizierte und werthaltige Termine vereinbarst

Wie Du nicht mehr argumentierst, sondern , kaufen lasst”

Wie Du deinem Interessenten Griinde liefern lasst, die aus seiner Sicht fiir den Termin sprechen
Wie sich deine Gesprachspartner deine Ideen und Vorschldge selbst verkaufen

AR U NI N NI N N

Wie Du einfacher und mehr qualifizierte Termine bei neuen Wunschkunden bekommst
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IHRE QUALITATSGARANTIE

Nur mal angenommen, Sie waren in meiner Situation. Sie sind 26 Jahre jung, einer der aufstrebenden
Sterne im sehr hart umkampften Speakermarkt und Sie haben das groRRe Ziel langfristig zur absoluten
Elite der Branche zu gehoéren ...

e Konnten Sie es sich erlauben schlechte Arbeit zu leisten und Ihre Kunden zu enttduschen?

e Konnten Sie es sich erlauben nicht serios, professionell und auf Augenhdéhe mit lhren Kunden
zu kommunizieren?

e Wairden Sie flir nachhaltige Ergebnisse und Veranderungen bei Ihren Kunden sorgen, wenn
Sie keine Kompetenzen, Know-how sowie qualitativ hochwertige und anwendbare Strategien
mitbringen kdénnten?

e Konnten Sie lhre Kunden mit einem mittelmaRigen Service begeistern?

e Wirden Sie Ihre Kunden weiterempfehlen, wenn Sie sich nicht von der Masse abheben,
sensationelle WOW-Effekte bei Ihren Kunden erzeugen und nicht die Dinge einhalten, die Sie
versprechen?

Nein?

Prima, ich auch nicht!

Deshalb garantiere ich lhnen in allen Bereichen eine Zusammenarbeit auf Champions-League-Niveau
und meine standige personliche Aus- und Weiterbildung in allen wichtigen Bereichen, damit Sie
meinen Namen langfristig mit Freude, Harmonie und Begeisterung verbinden werden.

Dafiir stehe ich mit meinem Namen!

Ich freue mich auf die Zusammenarbeit mit lhnen.

lhr Dominik Fizi

Proven Expert 15.02.2018 Al

EMPFEHLUNG SEHR GUT

13 Bewertungen

Empfehlung! Sefir gewinnbringender Vortrag mit wel Mehrwert!



»Wer die Bediirfnisse des Menschen erkennt und richtig handelt, der wird
bald ein reicher Mann sein.”

- Walter B. Walser-
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REFERENZEN

»Unsere Kunden sind die beste Werbung.”

- Rainer Megerle-

Auszug von Kunden, die Dominik Fiizi bereits Ihr Vertrauen geschenkt haben
bs Frele .

I Demokraten S Sparkasse
International Busi School N
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Weitere Kunden- und Teilnehmerstimmen

»Wir haben durch den spannenden Vortrag mit Dominik Fiizi sofort umsetzbare und
praxisnahe Tipps erhalten. Durch seine beeindruckenden Techniken wissen wir nun, wie wir
einfacher und effizienter Verkaufen. Unabhdéngig davon sind wir begeistert von seiner
authentischen Art und Weise, die perfekt mit unserer Firmenphilosophie kombiniert hat und
es somit gleichzeitig ein riesen Spaf fiir alle Beteiligten war. Weiterempfehlung 100 %!“

Benjamin SeBner, Inhaber Ambia GmbH

»Toller Vortrag und durch die lebendige Art der Préisentation und dem Fokus auf
ausgewdhlte theoretische Aspekten mit einigen Praxisteilen hast du das Thema auf den
Punkt gebracht.”

Tina Dorner, VDI Verein Deutscher Ingenieure

»Endlich mal kein langweiliger Vortrag! Super den Inhalt vermittelt mit Witz und
Uberzeugung. So macht das Spaf3!”

Bojana llic, Werbegemeinschaft Werther

»Schon der erste Eindruck von Dominik Fiizi hat mir bestdtigt, dass er der richtige Partner fiir
unser Unternehmen ist. Durch seine sympathische, lockere Art macht es Spaf3 zu erfahren
und zu lernen. Schon nach kurzer Zeit hatte ich viele neue Ansdtze, die ich im Alltag
erfolgreich umsetzen konnte. Nicht zuletzt kann ich Herrn Fiizi bestens weiterempfehlen -
denn bei ihm steht ganz klar die nachhaltige Zusammenarbeit im Vordergrund - ein offenes
Ohr bei jeder Art von Anliegen ist bei ihm ebenso selbstverstdndlich.

Andreas Weckmann, Geschaftsfiihrender Gesellschafter Digiskill GmbH

,Durch die Zusammenarbeit mit Dominik Fiizi konnte ich bereits unglaubliche
Verkaufsresultate erzielen. Ich habe sehr viel dazugelernt zum Thema Gesprdchserdffnung
und Gesprdichsfiihrung. Einwénde I6sen sich durch seine genialen
Einwandbehandlungstechniken wie in Luft auf und ich habe keine Probleme mehr auf die
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liblichen Einwéinde wie z.B. ,kein Interesse” oder , keine Zeit” die richtigen Antworten bzw.
Fragen darauf zu finden. Danke fiir alles und ich freue mich auf eine erfolgreiche Zukunft mit
Dir!”

Dan Berlin, Zauberkiinstler

»Klasse Vortrag! Du hast dich auf die wichtigsten Themen beschrdnkt und ganz nach dem
Motto ,weniger ist manchmal mehr” diese Inhalte den Teilnehmern auf eine ganz besondere
Art riiber gebracht.”

Florian Kréber, VDI Verein Deutscher Ingenieure

»lch durfte Dominik Flzi an einen wunderschénen Sonntag im StidwestPark im TP-Center
kennenlernen, der nicht nur sehr informativ und sachlich war, sondern auch sehr SpaR3
gemacht hat. Zu Dominik kann ich nur sagen dass er auf jedenfall den richtigen Beruf fiir sich
gefunden hat. Als gerade mal 24 jahriger junger Mann ist er zwar gerade am Anfang seiner
Karriereleiter aber absolut fahig und kompetent. Seine Techniken und seine Praktiken finde
ich personlich sehr gut und individuell fiir jede Person anwendbar.

Also von mir an dieser Stelle Dominik eine gute Zukunft und hoffentlich sehen wir uns bald
wieder!”

Andreas Kilicarslan, Verkdufer Telekom TP Center Niirnberg

,Vielen Dank fiir die interessanten Einheiten mit Dir - Wir haben unser Bestes gegeben - und das Ding
gerockt!!! Bayernliga-Meister”

Benjamin Ubel, Trainer 1. FC Niirnberg Damenmannschaft

,Vielen Dank fiir das Einzel-Coaching!! Hat bei mir Wunder ausgelést. Freue mich schon auf die
ndchsten Termine.”

Shirin Hamo, Shirin Hamo Photography, Ingolstadt
,Du kannst echt sehr gut reden! Dein Vortrag war echt der Hammer!”

Felix Egerer

»Hallo Dominik, du machst ja Schritte in deinem Leben nach vorne, du musst ja "Sieben-Meilen-
Stiefel" an deinen Fiifsen tragen.

Es imponiert mir ganz enorm, mit welcher Dynamik, mit hoher Zielstrebigkeit und Biss du deine
Zukunft in die Wege leitest.

Wir kennen uns ja doch schon viele Jahre, doch du Uberrascht mich immer wieder positiv, dufSerst
positiv aufs Neue.

Jetzt hatte ich ja auch das Vergniigen und zugleich auch die Erfahrung, deine Abschlussrede als
Schulsprecher in der Realschule in Zirndorf erleben zu diirfen.

Deine Spritzigkeit, dein Einfallsreichtum deiner super

strukturierten Rede war ein Genuss und zeugt von deinen rhetorischen Fédhigkeiten - von der
schwdrme ich heute noch von!
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Mitreifsend, motivierend hast du locker alle anderen Rednern aufgezeigt, wie man so eine Rede
aufzubauen und vorzutragen hat.
Ich denke, der Rektor, den du damit in die Tasche gesteckt hattest, konnte viel von dir lernen.

Mach weiter so!
Dass du das schaffst - davon bin ich (iberzeugt.

Das du mit einem feinem Gesplir motivierend kannst, hast du offensichtlich noch weiter verfeinert:
Ich wiirde dich buchen! Hau drauf, gib weiter Gas
Dein alter Trainer und Freund

Martin Helmreich
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MEDIA & PRESSE

Presseanfragen

Flr Presseanfragen, Interviews, Bilder, etc. nehmen Sie direkt Kontakt mit uns auf unter
management@dominik-fuezi.com oder rufen Sie uns direkt an unter 0911-13131380.

lhr direkter Kontakt bei Dominik Fiizi:

Management

Herr Bastian Jedamzik
Rollnerstrasse 136
90408 Nirnberg

Telefon: 0911- 13131380

E-Mail: management@dominik-fuezi.com

Web: www.dominik-fuezi.com

Presseartikel

Die besonderen Kleinigkeiten, die entscheiden

Wirtschaft: Bei , Mittelstand trifft Rathaus” polierte Deutschlands jiingster Verkaufstrainer Dominik Fiizi das Image seines
Berufsstandes auf. Neben dem 24-Jihrigen sorgten auch weitere Impulsgeber unter den 100 Teilnehmern fiir Gespriichsstoff

B Gitersloh (nw). Egal ob
Bratwurst, Gabelstapler oder
Marketingagentur: Dler Kun-
de sollte stets der Konig sein
und im Mittelpunkt der An-
gcl.mlc und Geschiifte eines
Unternchmens  stehen.  Ei-
gentlich sollte dies in Firmen
und in Fihrungsetagen eine
allgl:rncin bekannte Weisheit
sein. Und doch ist es hin und
wieder nitzlich, sich die Be-
deutung des Kunden bewusst
eu machen — $piitestens, wenn
der Umsatz stagniert und die
Verkaubszahlen nicht uber
zeugen. Denn dann wird es
Zeit, anders, nenund besserauf
den Kunden zuzugehen.
Dominik Fizi, Dozent an
der International Business
Schoal in Numln:r&. plidlln:rtc
als Referent bei Mittelstand
trifft Rathauz" unter dem Ti
tel Abschlussstark™ datiir, al-
le Chancen zu nutzen, wobel
er gleichzeitig das Tmage des

!

N

Tauschien sich aws: Wirtschaftsforderer Rainer Venhaus (v L), Do-
zemt Dorvinik Fiizi wnd Bilrgermeister Henning Schulz,

Verkiiufers aufpolieren mach-
te. Nerkiiufer sind wir im
Grunde alle”, sagte Fozi. Jeder
'\"('rka'l.'l[l‘.' S-i.i.h _iﬂ1:n TRB an !il:i =
nen Arbeitgeber, seine Freun-
de, seine Familie. Der profes
sionelle Verkdufer milsse zu-
allererst die Bedurfnisse des
Kunden herausfiltern. , Finde

heraus, dem  Kunden
wichtig ist”, stellte Filzi cinen
seiner Leitsiitze heravs, ,Und
er wird Himmel und Halle in
Bewegung setzen, um es zu be-
km'lll'[“.‘rl-‘l Dﬂtl{l}c[l 'Sfi.c‘!'l £~
die besonderen Kleinigkeiten,
die entscheiden. Die Ge-
schichten, dic man erziihlen

Was

kénne, Rund 100 Giste dis-
kutierten im Anschluss an den
Kurzvortrag im kleinen Saal
der Stadthalle und tauschten
sich unterginander ans

Fitzl, der mit gerude eirumal
24 Jahren als jingster Ver-
kaufstrainer Deutschlands gilt,
sammelte Rilckmeldungen aus
viclen Branchen ein. ,Die
Vielfalt ist der Markenkern
uniserer Stadt”, sagte Buirger-
meister Henning Schulz. Jedes
Unternebunen sei etwas Be-
sonderes und jeder trage zum
Wachstum und aur Entwick-
lunB der Stadt bei. ,Weil die
Menschen nur in unsere Stadt
kommen, wenn sie hier auch
cine gute Arbeit finden”, so
Schule, Der Wittschaftsstand-
art Gutersloh brauche diese
Vieltalt, die Unternehmen, die
I:“ﬂ.'t‘ihi Eit“f J:al'lg:: Eq'llllil’l.l."l.l-
tradition hiitten genavso wie
die Start-ups, die eine Nische
entdeckt hitten und damit den

Mittelstand bereichern wuir-
den. Neben dem Austausch
untereinander bot die Veran-
staltung der Wirtschatisforde-
rungauch der Gelegenheit, sich
ther Atlgtbutc und Leistun-
gen der Stadtverwaltung zu in-
formieren.

Auler der Wirtschaftstar-
(IETI]I.'!B sland:n ."msprct:h-
partner aus verschiedenen Be-
reichen der '\-'trwaliung wie die
Breitbandkoordinierungs-
stelle, der Fachbereich Ord
nung mit Informationen zu
Gewerbeanmeldungen,  die
Gleichstellungsstelle und auch
die Vaolkshochschule zur Ver-
fiigung. Die Volkshochschule
stellte sich als Dienstleister fiir
die Wirtschaft vor, die Bil-
dl.l.llE auf EE‘SL{“U['IH HI.IL"'.I. a]s
Inhouse-Schulung  anbietet,
WENN &5 um II‘I.'I.‘!I'I.?l’.'fl. W i.'C LT
Beispiel Wirtschaftssprachen,
Apnwenderprogramme  oder
Teamtraining geht.
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KARRIERE

Der Weg vom chaotischen Kind zur Starken Marke Dominik Fiizi

Dominik Fiizi (geboren am 22.01.1993 in Fiirth) ist in Oberasbach, einer kleinen Stadt im Landkreis
Firth, aufgewachsen. Heute lebt er in der wunderschdnen Stadt Niirnberg.

Im Kindergarten und in der Grundschule galt er als richtiger , Tyrann“ fiir alle Beteiligten.
Die Madchen hassten ihn ausnahmslos und mit einigen Jungs konnte er ebenfalls nicht gut Kirschen
essen.

Seine Unsicherheit aufgrund fehlender sprachlicher Ausdrucksmaglichkeiten bescherten ihm einen
jahrelangen Besuch beim Logopéaden. Lediglich beim FuRball spielen wollten ihn immer alle in ihrem
Team haben.

Auf fremde Menschen zugehen? Neue Menschen kennenlernen? Nicht mit ihm!

Doch durch den Leistungssport im FuBball hat sich nicht nur sein Charakter, sondern gleichzeitig sein
ganzes Leben verandert ...

Vom Tyrann zum Klassenclown — Vom Klassenclown zum Bezirksschiilersprecher

Nach der Grundschule und der gescheiterten Aufnahmepriifung auf die Realschule besuchte er die
Hauptschule. Seine Eltern machten sich riesige Sorgen lber seine Zukunft.

Beim zweiten Anlauf schaffte er den Sprung auf die Realschule. Jetzt ging es bergauf — nur nicht mit
den Noten ...

Mit den Lehrern fiihrte er immer eine Hass-Liebe. Den Preis des Klassenclowns raumte er
reihenweise ab. Doch mit dem Leistungssport veranderte sich langsam sein Charakter.

Seine Noten sind extrem besser geworden. Nach der Wahl zum Klassen- und Schiilersprecher hat es
in seinem Kopf , KLICK“ gemacht.

Zur Kronung wurde er zum Bezirksschilersprecher gewahlt und war somit Vertreter von 35.000
Schiilerinnen und Schilern. In diesem Amt hielt er seine ersten regelmaRigen Vortrage in ganz
Bayern und erlernte die Basics zum Referieren.
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Vom Einzelkampfer zum Teamplayer — vom Teamplayer zum Matchwinner

Nach der Realschule war der Ubertritt auf die Fachoberschule perfekt. Doch auf dem Gipfel des
Erfolgs kam ein Tiefschlag. Die Probezeit in der 11. Klasse wurde ihm zum Verhangnis und er musste
sich wieder neu orientieren. Heute riickblickend das Beste was ihm passieren konnte!

Mit sechs Jahren hat er das FuRballspielen in einem kleinen Verein begonnen. Bereits in jungen
Jahren wurde er das erste Mal in seiner FuBballerkarriere als junger Jahrgang fiir eine ganze Saison in
den alteren Jahrgang berufen. Er wurde Kapitan und nahm hierdurch neue Charakterziige an.

Bald wechselte Dominik Fiizi zu einem Amateurverein in der Region. Auch hier wurde er wieder in
den héheren Jahrgang berufen und spielte erfolgreich bis zur Bayernliga.

Insbesondere die Erfolge im FulRball brachten ihm viel Lob und Anerkennung.

Kurz vor dem Sprung zu einem Bundesligaverein kam wieder ein tiefer Rickschlag:

schlechte Schulnoten erforderten Konsequenzen. In den letzten Jahren seiner FuBballerkarriere
erlebte er viele Héhen und Tiefen, doch vor allem erlernte er viele wichtige Eigenschaften fiir
beruflichen und privaten Erfolg.

Mit 19 Jahren hat er sich dazu entschieden, seine FuRballschuhe an den Nagel zu hangen und sich ab
sofort nur noch auf seine berufliche Laufbahn und sein privates Umfeld zu konzentrieren.

Durch den Leistungssport wurde der frihere Einzelkdmpfer zum Teamplayer und er hat in dieser Zeit
auch gelernt, wie man zum Matchwinner wird. Gleichzeitig hat er gelernt, was es bedeutet als
Verlierer vom Platz zu gehen und wie man mit Niederlagen und Riickschlagen im Leben richtig
umgeht.
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Vom Auszubildenden zum Unternehmer — vom Unternehmer zum TOP-Speaker
Dominik Flizi absolvierte erfolgreich eine Ausbildung zum Automobilkaufmann.

Parallel dazu griindete er mit 18 Jahren voller Begeisterung, Euphorie und seinem
zusammengesparten Geld sein erstes eigenes Unternehmen, welches er innerhalb kiirzester Zeit in
der Branche etablierte und grofRe Marktanteile eroberte.

Wahrend der Ausbildung erhielt er zusatzlich noch ein berufliches Angebot auf selbststandiger Basis
im Vertrieb zu arbeiten und ist hier von 0 auf 100 durchgestartet.

Der Erfolg gab ihm recht und nach der Ausbildung startete er direkt in die hauptberufliche
Selbstandigkeit im Vertrieb und in ein Leben voller Eigenverantwortung und Risiko.

Durch die jingsten Erfolge im Vertrieb fiihrte sein Weg liber einen Kontakt in die Schweiz.

Unter der Konigsdisziplin ,telefonische Kaltaquise” verkaufte Dominik Flizi Aktien an Investoren.

Er wahlte am Tag im Schnitt 200 Telefonnummern und brachte seine verkauferischen Fahigkeiten auf
Champions — League — Niveau.

Mit den Erfolgen aus seiner jungen Karriere entschied er sich nun seiner inneren Stimme und
personlichen Leidenschaft zu folgen - fiir eine Karriere als professioneller Speaker!

Seit seinem 18. Lebensjahr beschaftigt sich Dominik Flizi intensiv mit dem Thema Vertrieb und
personlicher Weiterentwicklung. Gleichzeitig praktiziert er die gelernten Fahigkeiten exzellent in
seinen eigenen Unternehmen und konnte sich dadurch bereits in jungen Jahren einen namhaften
Expertenstatus aufbauen.

Zahlreiche Biicher, Seminare, Audioprogramme, der Austausch mit erfolgreichen Persénlichkeiten
aus der Wirtschaft und seinen persdnlichen Mentoren sind hier stellvertretend fiir das, was
Dominik Flizi heute verkorpert.

Abschlussstark!
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Dominik Fuizi — Heute

Heute erobert Dominik Fiizi als Top-Speaker die groRen Biihnen dieser Welt und begeistert die
Veranstalter und seine Teilnehmer mit seiner authentischen, inspirierenden und wirkungsvollen Art
und Weise, sowie mit seinen spannenden Inhalten und Impulsen.

Dariber hinaus besitzt der erfolgreiche Untrnehmer aus Nirnberg mehrere Firmenbeteiligungen in
verschiedenen Branchen, in welchen er den Vertrieb aktiv gestaltet und das praktiziert, was er auf
den groRen Bihnen erzahlt!



